LIST MOTYWACYJNY DO SPRZEDAWCÓW 

PRZED NOWYM ROKIEM

Do: Działu sprzedaży

Od: ............................................................................

     Wszyscy udowodniliście, że jesteście nie tylko zdolnymi, ale świetnymi sprzedawcami. Dumny jestem z waszych osiągnięć i jestem przekonany, że nic nie działa lepiej na pracownika od dobrej motywacji i przekonania o wysokiej jakości sprzedawanego towaru. Jestem przekonany, że w najbliższych miesiącach dołożycie wszelkich starań i, powiększając sprzedaż, powiększycie prowizję w stopniu większym od oczekiwanego.

Przewidywane obroty są wyższe niż w poprzednich latach.

Świadome i celowe postępowanie pomoże nam w osiągnięciu jeszcze lepszych rezultatów.

                



  .........................................

(podpis) 

